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https://bit.ly/3DGUbSk

Sachbearbeiter/-in Marketing und Verkauf

Die Teilnehmenden erhalten einen vertieften und
umfassenden Einstieg ins Marketing und in den
Verkauf. Sie kennen die Funktion und Rolle als Sach-
bearbeiter/-in Marketing und Verkauf edupool.ch,
erwerben eine kunden- bzw. marktorientierte Denk-
weise und erkennen die Bedeutung einer vernetzten
und ganzheitlichen Marketingtatigkeit. Dank dem
hohen Praxisbezug kénnen Sie das Gelernte zielgerich-
tet anwenden und Marketing- und Verkaufsprojekte
kompetent begleiten.

Ausbildungs-
inhalte

Voraussetzungen

Hinweis

> Marketing-Grundlagen

> Produkt- und Preisgestaltung

> Marketing- und Unternehmenskommunikation
> Verkauf und Distribution

> Projekt- und Selbstmanagement

Gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift sowie min-
destens zwei Jahre allgemeine Berufspraxis (Grundbildung
wird angerechnet) werden vorausgesetzt. Erste Praxis-
erfahrungen im Marketing und Verkauf sind von Vorteil,
aber nicht zwingend.

Der Bildungsgang wird zweimal pro Jahr angeboten.
Eine Durchfuhrung findet online, eine vor Ort statt.
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https://bit.ly/3yRdK6Z

Marketing- und Verkaufsfachleute

mit eidg. Fachausweis
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Marketingfachleute sind kiinftige Kadermitarbeiten-
de und Marketing-Spezialisten, die Marketing- und
Kommunikationskonzepte planen und realisieren,
um die Unternehmensziele zu erreichen. Sie gewahr-
leisten die Vernetzung der verschiedenen Instrumente.

Verkaufsfachleute sind in der Lage, alle Bereiche des
Verkaufs im Innen- und Aussendienst sowie im Key

Account Management effizient und wirtschaftlich zu
fuhren. Sie Ubernehmen in ihrem Tatigkeitsgebiet die
notwendigen Planungs- und Koordinationsaufgaben.

Mit der bestandenen Berufsprtfung belegen Sie,
dass Sie Uber die erforderlichen Fahigkeiten verfugen,
um im Absatzbereich anspruchsvolle Aufgaben in
einer Kaderfunktion zu tbernehmen.

Ausbildungs-
inhalte

Handlungsfelder

Vertiefung

Im Bildungsgang wird das Wissen der untenstehenden
Handlungsfelder vermittelt. Die gemeinsamen Handlungs-
felder 1-5 (Marketing- und Verkaufsfachleute) werden in
Fachern unterrichtet.

Handlungsfeld 1 | Selbst und Projektmanagement
betreiben

Handlungsfeld 2 | Analysen vornehmen

Handlungsfeld 3 | Marktleistung realisieren

Handlungsfeld 4 | Kommunikation

Handlungsfeld 5 | Distribution gestalten

Marketingfachleute

Handlungsfeld 6 | Konzepte erstellen
Handlungsfeld 7 | Digitales Marketing betreuen
Handlungsfeld 8 | Kommunikationsinstrumente

Verkaufsfachleute

Handlungsfeld 6 | Verkaufsaktivitaten planen und
Verkaufsprozesse betreuen

Handlungsfeld 7 | Verkaufsprozesse administrativ
sicherstellen

Handlungsfeld 8 | Verkaufsinteraktion umsetzen

Der Bildungsgang beginnt, aufbauend auf den Bildungsgang
«Sachbearbeiter/-in Marketing und Verkauf edupool.ch»,
mit der Grundlagenvermittlung fur beide Ausbildungsrich-
tungen. Das Grundlagensemester wird mit einer Standortbe-
stimmung (vernetzte Prufung tber 5 Handlungsfelder) ab-
geschlossen. In einem weiteren Schritt wird die Vertiefungsrich-
tung (Handlungsfelder 6-8) getrennt nach Ausbildungs-
richtung unterrichtet. Im Anschluss erfolgt die Prafungsvor-
bereitung auf die eidgendssische Berufsprifung (schriftlich
und mundlich) sowie auf die interne Prufung.


https://bit.ly/3ltfz72

Voraussetzungen

Hybridunterricht

Hinweis

Marketing- und Verkaufsfachleute
mit eidg. Fachausweis

Gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift (Niveau B2)
sind zwingend notig. Sie besitzen einen eidgendssischen
Fahigkeitsausweis einer mindestens 3-jahrigen beruflichen
Grundbildung und weisen mindestens 2 Jahre Berufspraxis
im Marketing und/oder Verkauf auf. Sie haben den
Bildungsgang «Sachbearbeiter/-in Marketing und Verkauf
edupool.ch» oder die Zulassungsprufung Markom erfolg-
reich absolviert oder die entsprechenden Kenntnisse durch
Selbststudium und berufliche Praxis erworben.

Ob Sie in lhrem Garten oder auf dem Balkon sitzen, sich

im Wohnzimmer eingerichtet haben — mit unserem Hybrid-
unterricht geniessen Sie mehr Flexibilitat in Ihrer Weiter-
bildung. Einzelne Unterrichtstage finden auch bei der
Hybridlésung nur vor Ort statt.

Fur diesen Bildungsgang erhalten Sie Bundessubventionen
(siehe Seite 11).




Informationen

gelten fur alle Angebote der Broschire

Eidg.Dipl. Marketingleiter/-in Eidg. Dipl. Verkaufsleiter/-in

3 Jahre Praxis in einer Kaderfunktion im Marketing 3 Jahre Praxis in einer Kaderfunktion im Verkauf
Marketingfachleute Verkaufsfachleute

mit eidg. Fachausweis mit eidg. FA

T T

2 Jahre Berufspraxis im Marketing- oder Verkaufsbereich

Sachbearbeiter/in Marketing und Verkauf edupool.ch

T

2 Jahre allgemeine Berufspraxis

Berufsbildung
EFZ, 3 Jahre

Durchfiihrungs-
ort

Bundes-
subventionen

Infoanlasse

Personliches

Berufsbildungszentrum Solothurn-Grenchen
EBZ Solothurn-Grenchen, Gebaude C
Niklaus Konrad-Strasse 5, 4502 Solothurn

Gilt fur Bildungsgange mit eidgendssischem Fachausweis.
Der Bund erstattet Ihnen 50 % der bezahlten Kursgebih-
ren und Lehrmittel zurtick (bis max. CHF 19000.- fur eidg.
Berufsprufungen und bis max. CHF 21000.— fur héhere
Fachprufungen). Die genauen Bedingungen und ergan-
zende Informationen zu den Bundessubventionen finden
Sie in der Detailbroschtire oder auf unserer Webseite.

Sie wollen uns kennenlernen? Wir Sie auch. Besuchen
Sie einen unserer Informationsanlasse. Die Durchfuh-
rungsdaten finden Sie auf unserer Webseite.

Sie haben Fragen, die wir Ihnen in einem persdnlichen

Beratungs- Gesprach beantworten kénnen? Ob bei uns im EBZ oder
gesprach per Telefon — Sie entscheiden. Kontaktieren Sie uns fur
lhr persénliches, kostenloses Beratungsgesprach oder nut-
zen Sie das online-Formular auf unserer Webseite.
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